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ACHEP CONSEIL

L’EXPERTISE AU SERVICE DES ACHATS

Eric Pascaud, Directeur de Achep conseil analgse soncession la situation des perspectives 2008 e
'importance de professionnaliser la fonction Achat

PERSPECTIVES 2008

Intervention Monsieur Eric Pascaud :

..... « Les nuages s’accumulent sur 2008 : hausselbmes prix, retour de l'inflation, dégradatiamld santé
financiéres de certaines entreprises, augmentdtiquix de I'énergie.

Cette situation poussera les décideurs a s’asguecies acheteurs négocient a armes égales eddasendeurs
dont les méthodes de formation sont de plus engifumrées.

N’accepter des hausses qu’avoir s’étre assuréles«i sont pleinement justifiées et surtoutiseil
I'ensemble des outils de I'acheteur tout au longjmiEgociations voila I'objectif prioritaire pourgsser de
I'amateurisme au professionnalisme.

L’enjeux des services Achats pour 2008 sontuessts : Mesurer la fonction Achats de votre gurise,
adapter les profils aux marchés amonts, et sumb@surer les marges de progres tel est le souhditkdep
conseil.

Mieux vendre I'image de votre entreprise en respactes valeurs, mieux connaitre le marché, aigunettre
en ceuvre un processus de négociation pour réasieolts globaux permettront de passer ce capildiffiu les
enjeux pour I'avenir sont considérables.

Achep conseil dans cette perspective vous accamepagu dela d’une simple formation pour mesurer le
marges de progrées et établir avec vous une faiell®ute pour chacun de vos acheteurs permettanederer la
performance achats ».....

Je vous souhaite une excellente année 2008.
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